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Stéphane Piat 
Directeur général

▪ Plus de 20 ans d'expérience dans le secteur des dispositifs médicaux

▪ Précédemment Vice-président Division Global Market Development

chez Abbott

Dr. Anne-Céline Martin
Cardiologue

▪ Unité médico-chirurgicale pour l'insuffisance 

cardiaque sévère à l’Hôpital Européen Georges-

Pompidou, Paris

Francesco Arecchi
Directeur du développement du marché mondial

▪ Plus de 15 ans d'expérience en marketing dans des 

entreprises mondiales du secteur de la santé

▪ Précédemment Chef de produit EMEA Structural 

Heart chez Abbott

Pascale d’Arbonneau
Directeur administratif et financier

▪ Plus de 25 ans d'expérience en finance 

et dans le secteur de la santé

▪ Précédemment VP Finance chez GSK

Pr. Christian Latrémouille
Directeur des affaires chirurgicales

▪ Docteur en Chirurgie cardiaque, Professeur 

à l’Université de Paris

▪ Précédemment Chef du Service de 

Chirurgie cardiaque à l’Hôpital Européen 

Georges-Pompidou (HEGP)







* Source : Global data, estimations de Carmat

** Source : J Heart Lung Transplant 2019;38:1056-66 



* BTT : bridge to transplant - pont à la transplantation

** DT : destination therapy - thérapie de destination (cela signifie que le patient resterait sous le support d’Aeson® 

au long cours, sans transplantation cardiaque ultérieure)
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▪ Révolution dans la prise en charge de l’insuffisance cardiaque avancée

• Pénurie d’organes

• la seule alternative à la transplantation

• aujourd’hui, en pont à la transplantation, demain en thérapie définitive

▪ Révolution technologique basée sur des propriétés uniques

• hémocompatibilité

• pulsatilité

• autorégulation 

▪ Révolution philosophique

→

→

→



▪

▪

▪

▪

▪



•

•

•

•

•



•

•

•

•

•

•

•

•

•



•

•

•

•

•

•

•

•











•

➔

•

➔

•

•

•

•







•

•

•

•





•

•

•

•

•

•



▪

▪

▪

▪

▪

▪

▪

▪

▪

https://www.carmatsa.com/communique-de-presse/carmat-annonce-un-accord-de-principe-conditionne-avec-la-bei-sur-de-nouvelles-modalites-de-remboursement-de-son-pret-dans-le-cadre-de-la-gestion-de-son-defi-de-financement-a-court-terme/
https://www.carmatsa.com/communique-de-presse/carmat-annonce-un-accord-de-principe-conditionne-avec-la-bei-sur-de-nouvelles-modalites-de-remboursement-de-son-pret-dans-le-cadre-de-la-gestion-de-son-defi-de-financement-a-court-terme/
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http://www.carmat-finances.com/
http://www.carmat-finances.com/
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Développement commercial réussi en Europe1

Atteinte de 75% des recrutements dans l’étude EFICAS2

~50 centres formés pour des implantations 

commerciales3

Réduction d’environ 20% de la consommation de 

trésorerie vs 20234

Augmentation de la capacité de production au-delà de  

1 000 cœurs par an d'ici à 20271

Obtention du remboursement du dispositif dans toutes 

les zones géographiques clés 2

Réduction drastique du coût de production3

Renforcement de la base des fournisseurs4

Soumission du dossier de reprise de l'EFS (cohorte 2)5 Lancement sur le marché américain en 20275

Ventes 2024 de 14 à 20 M€ 2027 - Seuil de rentabilité
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